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RESUMO

O empreendedorismo pode ser considerado uma via promissora para 0 progresso socioecondmico, especialmente para
pessoas de origem socioecondmica desfavorecida. A relagdo entre empreendedorismo e desigualdade de renda é
complexa, e pode haver uma relagdo positiva em certos estagios de aumento da desigualdade de renda, que pode
impulsionar a criagdo de novos negocios. Com esse contexto, este trabalho se propde a estimar a relagdo entre
desigualdade de renda e empreendedorismo, medido por sete indicadores distintos, para os paises do continente
americano. Para realizar essa analise, foi construida uma base de dados com 14 paises entre 2004 e 2018, utilizando-
se modelos de dados de painel espacial. Os resultados sugerem uma relagdo positiva entre a taxa total de
empreendedorismo por oportunidade versus por necessidade e o tempo necessario para abrir um novo negocio. As
estimativas indicam que em economias mais desiguais, os individuos enfrentam mais barreiras para empreender, mas
ainda enxergam o empreendedorismo como uma possibilidade de prosperar economicamente.
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ABSTRACT

Entrepreneurship could be considered a promising path for socioeconomic progress, especially for individuals from
disadvantaged socioeconomic backgrounds. The relationship between entrepreneurship and income inequality is
complex, and there may be a positive relationship at certain stages of income inequality increase, which can drive the
creation of new enterprises. With this context, this paper aims to estimate the relationship between income inequality
and entrepreneurship, measured by seven distinct indicators, for countries in the Americas. To perform this analysis, a
database was constructed with 14 countries between 2004 and 2018, using spatial panel data models. The results
suggest a positive relationship between the total rate of entrepreneurship by opportunity versus by necessity and the
time required to open a new business. The estimates indicate that in more unequal economies, individuals face more
barriers to entrepreneurship, but still see entrepreneurship as a possibility for economic prosperity.
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1 INTRODUGAO

A desigualdade é vista como uma caracteristica que distingue as formas de organizagdo humana,
separando os individuos em relagédo a riqueza e a renda. A desigualdade pode ser considerada um
fendmeno inerente a existéncia humana, de tal forma que se observa tal fato em todos os paises, sob niveis
de desigualdade distintos (LIPPMANN et al., 2005). As consequéncias desse fendmeno no ambito
econdmico sao verificadas em diversas esferas da vida social e politica, como na saude, criminalidade,
educacgéo, capital social, além de afetarem as organizagdes, as firmas, e o empreendedorismo (BAPUJI,
2015; LIPPMANN et al., 2005; NECKERMAN; TORCHE, 2007; PATHAK; MURALIDHARAN, 2017; RIAZ,
2015; XAVIER-OLIVEIRA, et al., 2015).

Dentro do escopo da atividade empreendedora, tratada aqui como criagdo de um novo negécio ou
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aprimoramento de um existente, Ragoubi e Harbi (2017), verificam que quando ha politicas de incentivo a
igualdade de renda, a atividade empresarial pode ser reprimida. Embora a relagdo entre desigualdade de
renda e empreendedorismo seja complexa, em situagdées em que ha aumento da desigualdade de renda,
em determinadas etapas, pode haver influéncia de forma positiva e significativa na criagcdo de negdcios
(LIPPMANN et al., 2005; PATHAK; MURALIDHARAN, 2017; RAGOUBI; HARBI, 2017; XAVIER-OLIVEIRA
et al., 2015).

Utilizando uma definicdo de empreendedorismo social, que nao visa apenas a obtencao de lucro por
parte da firma, mas sim agregar valor a comunidade local, possibilitando a redugdo da desigualdade,
Vasconcelos et al. (2021) sugerem que € necessario fomentar politicas publicas e agbdes que incentivem o
empreendedorismo social em todas as regides brasileiras. Adicionalmente, os empreendedores que estao
classificados nessa categoria, se deparam com barreiras relacionadas a falta de recursos financeiros e de
conhecimento técnico, e a dificuldade de acesso a redes de contatos e a parcerias com o setor publico e
privado.

As principais motivagbes que explicam o vinculo positivo entre a desigualdade de renda e o
empreendedorismo sdo as seguintes: (/) em ambientes com alta desigualdade, imp&e-se ao individuo com
renda relativamente menor e/ou inexistentes o auto emprego, o que pode ajudar na mobilidade social e
econOmica dos mesmos; (ii) os individuos que possuem niveis relativamente mais altos de renda encontram
com maior facilidade para empreender, por terem acesso a fontes de crédito, taxas de juros favoraveis,
boas possibilidades de negdécios, novos produtos, servicos ou necessidades de mercado (XAVIER-
OLIVEIRA et al., 2015; PATAH, et al. 2019).

Embora o vinculo entre o empreendedorismo e a desigualdade de renda, possa ser contextualizado
por meio desses dois mecanismos, ha poucos trabalhos empiricos que buscam compreender a relagao
entre esses dois indicadores econémicos. O estudo de Halvarsson et al. (2018) utiliza modelos de
decomposicdo baseados em regressdo e possui como fonte de dados os microdados para a forgca de
trabalho total na Suécia no periodo de 2005 e 2013, para avaliar a desigualdade em trés grupos de forga de
trabalho: trabalhadores (W), autdnomos (SE) e autbnomos incorporados (ISE). Como principal resultado, os
autores constataram que a proporc¢ao de autdnomos na forga de trabalho aumenta a disperséo de renda por
meio do alargamento da extremidade inferior da distribuicdo, enquanto a proporgdo de trabalhadores
autdbnomos incorporados contribui para a dispersao de renda na extremidade superior da distribuigao.

Com uma outra abordagem, Ragoubi e Harbi (2017,2019) utilizam técnicas econométricas espaciais
para verificar a relagao entre o empreendedorismo para um grupo de 82 paises. Os resultados de suas
estimativas, indicaram que o empreendedorismo é um fendmeno espacialmente persistente. Além disso, ha
uma relagcdo em forma de U invertido entre empreendedorismo e desigualdade de renda e que a relagéo
entre empreendedorismo e desigualdade de renda é negativamente moderada pelo nivel de
desenvolvimento econdmico do pais.

Dentro desta agenda de pesquisa, esse trabalho tem como objetivo analisar a relagdo entre a
desigualdade de renda’ e o empreendedorismo, para um grupo de quatorze paises do continente americano
no periodo de 2004 a 2018. Destaca-se que em relagao aos estudos de Halvarsson et al. (2018) e Ragoubi
e Harbi (2017,2022) preenche-se os seguintes gaps: (i) verifica-se a relacdo especifica entre
empreendedorismo e a desigualdade de renda para o continente americano; (ii) utiliza-se sete medidas de
empreendedorismo, o que pode representar de forma mais profunda o estudo da relagdo entre o
empreendedorismo e a desigualdade de renda, e (iii/) analisa-se os efeitos de transbordamento, visto que os
paises que compdem a amostra possuem proximidade geografica, portanto péde-se verificar ndo apenas os
efeitos da desigualdade de renda em uma regido especifica sobre o empreendedorismo daquela regido,
mas também o referido efeito sobre o desempenho do empreendedorismo das regides vizinhas.

Para realizar tal tarefa, foi construido um painel de dados tendo como fontes o Banco Mundial e do
Global Entrepreneurship Monitor (GEM) que combina informagdes referentes a desigualdade de renda,
medida pelo indice de Gini e sete indicadores de empreendedorismo: taxa total da atividade
empreendedora, empreendedorismo por oportunidade, taxa de envolvimento dos funcionarios nas
atividades empresariais, indice motivacional, indice do empreendedorismo como boa oportunidade de
carreira, numero de novas empresas criadas e o numero de dias para abrir um negdcio.

Adicionalmente, foram utilizadas variaveis que objetivaram controlar o efeito dessa relagéo,
empregando alguns indicadores de desenvolvimento econdmico e de governanga, bem como: o crédito
doméstico ao setor privado, abertura econémica, densidade demografica, taxa de desemprego, estado de
direito (rule of law) habilidade auto reportada. Como metodologia empirica, seguiu-se os estudos de Xavier-
Oliveira et al. (2015) e Ragoubi e Harbi (2017,2019) e utilizou-se o método econométrico de dados em
painel espacial com efeitos fixos, usando-se o Spatial Durbin Model (SDM), a fim de controlar os possiveis
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efeitos de transbordamento espacial. Cabe salientar que escolha do horizonte temporal e do nimero de
nacdes para continente americano (norte, central e sul) foi limitado devido a indisponibilidade de dados
alguns paises.

Por fim, o artigo esta estruturado em cinco se¢des. A introducdo é a primeira delas, seguida da
secdo que apresenta o referencial tedrico. Na terceira segdo sdo apresentados os dados e a metodologia
adotada. Na quarta seg¢do, sdao mostrados os resultados encontrados. Por fim, na quinta segdo, sao
apresentadas as consideragdes finais, limitagées e sugestbes para futuras pesquisas.

2. REVISAO DA LITERATURA
2.1 Estudos tedricos

Ha diversas definicbes sobre empreendedorismo e a apresentada por Wennekers e Thurik (1999),
mostra que o empreendedorismo é visto como a capacidade manifestada dos individuos de criarem
oportunidades de negdcios, novos produtos, novas formas de organizagdo, novos métodos de producdo
além de introduzir suas ideias no mercado, em face as incertezas e os obstaculos, tomando decisdes sobre
a localizagéo, a forma e a utilizagdo dos recursos.

Em relagdo ao empreendedorismo e como o processo de inovagao afeta a economia, os estudos de
Dosi et al. (1988), Dosi (1988, 1997) destacam que por meio da atividade inovativa desenvolvida nas
empresas, as firmas poderiam aumentar seus niveis de competitividade, melhorar a eficiéncia produtiva e
permitir a entrada em novos mercados. Segundo esses pesquisadores, compreender a natureza da
inovacao é essencial para desenvolver politicas e estratégias que incentivem a geragédo de conhecimento e
a difusdo de inovagdes, impulsionando assim o progresso tecnoldgico e o crescimento econémico.

Em particular, Dosi (1997) explora como as teorias evolucionarias abordam a questdo da mudanga
tecnolégica, do empreendedorismo e do progresso técnico. O pesquisador discute como o empreendedor
por meio das inovagbes e das novas tecnologias enfrenta as diversidades geradas pela dinamica da
economia. O autor destaca que a abordagem evolucionaria na economia ndo & apenas uma teoria isolada,
mas uma perspectiva ampla que abrange varias abordagens e conceitos.

Nesse sentido, o empreendedorismo também pode ser definido como qualquer tentativa de criagao
de novos negocios ou novos empreendimentos, como o trabalho por conta prépria, uma nova organizagao
empresarial ou a expansao de um negocio existente, por um individuo, uma equipe de individuos ou um
negécio estabelecido (GEM, 2020). Esse individuo, chamado de empreendedor, foi caracterizado como
inovador, mentor e executor de ideias através de lideranga, e ainda, como possuidor de conhecimento que
possibilita o reconhecimento de oportunidades (BAUMOL, 1968; ECKHARDT; SHANE, 2003; GAGLIO;
KATZ, 2001; SCHUMPETER, 1934; SHANE, 2003; SHANE; VENKATARAMAN, 2000).

O outro indicador de interesse, a desigualdade, pode ser entendida como uma caracteristica
distintiva das formas de organizacdo humana, podendo ser analisada de diversas maneiras, sendo que a
mais usual é a desigualdade de renda (GASPARINI et al., 2012). Em paises com altos niveis de
desigualdade, uma parcela significativa da populagdo pertence as chamadas familias de baixa renda, a
classe média é pequena ou ausente e uma pequena parcela da populagdo obtém a maior parte da renda
nacional (XAVIER-OLIVEIRA et al., 2015).

O indicador amplamente conhecido para calcular a desigualdade de renda foi desenvolvida em 1912
pelo estatistico Corrado Gini em seu livro “Variabilita e mutabilita’. O indice de Gini mede a area entre a
curva de Lorenz e uma linha hipotética de igualdade absoluta. A curva de Lorenz traga as porcentagens
cumulativas da receita total recebida em relagdo ao numero acumulado de beneficiarios, comegcando com o
individuo mais pobre. Assim, o indice de Gini com valor igual a zero representa uma igualdade perfeita,
enquanto o indice com valor igual a cem implica em perfeita desigualdade. Portanto, o indice de Gini
fornece uma medida resumida do grau de desigualdade de renda (THE WORLD BANK, 2017).

Em economias em que o indice de Gini é muito elevado, € muito provavel que uma parcela
significativa da populagao viva em situagdes muito precarias e isso pode acarretar outros problemas sociais
e econdmicos como a alta criminalidade, problemas de saude, trabalho infantil se apresentam em altos
niveis, e os indicadores de expectativa de vida em baixos patamares. Nesse sentido, um alto nivel de
desigualdade de renda é apontado como fator influente no desenvolvimento humano. Uma vez que contribui
para niveis relativamente baixos de confianga, habilidades, mobilidade social, saude fisica e outros
problemas sociais (BENABOU, 1996; CORAK, 2013; MO, 2000; STIGLITZ, 2013; WILKINSON; PICKETT,
2010; ZANDEN et al., 2014). Além disso, paises com desigualdade de renda relativamente alta tendem a
ter episédios mais frequentes de injustiga, individuos privilegiados e oportunidades desiguais (BIRDSALL,
2006; CORAK, 2013; RAGOUBI; HARBI, 2017; STIGLITZ, 2013).

Deste modo, parte da literatura propde que a desigualdade de renda promove o empreendedorismo
em geral (LIPPMANN et al., 2005; PATHAK; MURALIDHARAN, 2017; RAGOUBI; HARBI, 2017; XAVIER-
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OLIVEIRA et al., 2015; ZWAN et al., 2016). O capital humano e financeiro tem efeitos negativos diretos
sobre a probabilidade de o individuo empreender por necessidade, e efeitos positivos sobre a entrada no
empreendedorismo por oportunidade (XAVIER-OLIVEIRA et al., 2015). O que retoma a ideia de que, se
certos tipos de atividades empresariais exigem recursos financeiros, entdo a distribuicdo desigual destes
recursos e o acesso diferenciado a eles podem restringir o empreendedorismo a certos grupos e suprimir a
atividade empreendedora no geral. Alternativamente, se a desigualdade limitar as oportunidades dos
individuos de participarem no mercado de trabalho formal, eles podem buscar o autoemprego como ultimo
recurso (LIPPMANN et al., 2005).

Adicionalmente as condi¢cdes contextuais, motivagbes e fatores cognitivos de cada individuo
também acabam por limitar o desempenho na busca por melhores padrées de vida (CARSRUD;
BRANNBACK, 2010). Dentro desse contexto, o empreendedorismo surge como uma alternativa potencial
para avangar na escala socioeconémica, particularmente aqueles individuos cujas familias sdo mais pobres
(BRUTON et al., 2013; LAPLUME et al., 2014; MANKIW, 2013; PATHAK et al., 2013, 2014; QUADRINI,
1999; RAGOUBI; HARBI, 2017; SACHS, 2008, 2003; TOBIAS et al., 2013).

Além de promover o empreendedorismo caracterizado pela definicho de GEM (2020), a
desigualdade de renda aumenta a probabilidade de ocorréncia de um novo tipo de empreendedorismo,
sendo esse definido como social. Pode-se definir essa nova modalidade como a atividade de criagdo de
valor social inovadora que pode ocorrer dentro ou entre setores sem fins lucrativos, comerciais ou
governamentais (AUSTIN et al., 2006).

Nesse contexto, o fendbmeno do empreendedorismo social, e seus efeitos distributivos ocorre
principalmente quando o individuo se encontra em um estrato de baixa renda. Contudo, esses agentes
econdmicos, principalmente em economias emergentes, se deparam com entraves, bem como a burocracia
para abrir um novo empreendimento. Ademais, a dificuldade de acesso ao mercado de crédito podem ser
outro obstaculo que dificulta o ingresso desses cidaddos na atividade empreendedora (PATHAK;
MURALIDHARAN, 2017).

2.2 Estudos Empiricos

A correlagdo positiva entre desigualdade econdmica e atividade empresarial indica um
relacionamento importante para os paises que possuem regras sociais com um enfoque fortemente
igualitario. As politicas estatais que encorajam a igualdade social e econdmica podem suprimir a atividade
empresarial, enquanto aquelas que favorecem o empreendedorismo podem, sem esse objetivo efetivo,
levar a niveis mais altos de desigualdade econémica (LIPPMANN et al., 2005; RAGOUBI; HARBI, 2017).

Dentro deste escopo, Xavier-Oliveira et al. (2015) estudam a relagdo causal da desigualdade de renda
com o empreendedorismo. Para isso utilizam um conjunto de dados a partir de 119.810 entrevistas (n&o
ponderadas) de individuos adultos (entre 18 e 64 anos) de 31 paises durante o periodo de 2001 a 2008
disponiveis na plataforma GEM. Como a variavel dependente é de natureza categérica e captura se o individuo
se envolveu em alguma forma de empreendedorismo, os pesquisadores utilizam como estratégia empirica um
modelo logit multinomial. Os autores, evidenciaram a importancia do capital humano e financeiro, contudo,
utilizam a variavel Produto Interno Bruto (PIB) per capita como controle que possui relagdes de endogeneidade
com as variaveis explicadas, podendo influenciar nos resultados obtidos na analise.

Ragoubi e Harbi (2017), utilizam dados em painel espacial, tendo como fonte para a base de dados
o Banco Mundial, para investigar a relagdo entre desigualdade de renda e empreendedorismo e seus
possiveis efeitos de transbordamento. Contudo, os pesquisadores também utilizam o PIB como variavel de
controle, sendo que este indicador esta possivelmente correlacionado com a desigualdade de renda. Com
base em suas estimativas, os pesquisadores elencam pontos importantes na relagdo entre desigualdade de
renda e empreendedorismo: i) a posse desigual de recursos pode dificultar a capacidade de um grupo social
se envolver em atividades empreendedoras. i) o empreendedorismo pode ser uma possivel fonte de
mobilidade para que os individuos crescam na distribuicido de renda. iii), a relagcdo positiva entre
empreendedorismo e a desigualdade de renda representa uma mensagem negativa para economias
desenvolvidas. iv) as politicas publicas destinadas a promover o empreendedorismo poderiam se tornar
mais eficientes quando focadas nos mecanismos que descrevem como a desigualdade de renda pode
interagir com as motivagdes empreendedoras individuais e o papel de suas dotagcdes de renda per capita e
outros fatores, como capital humano e financeiro.

Como uma extensdo do estudo anterior, Ragoubi e Harbi (2019), utilizam modelos de painel
espacial dindmico, considerando a defasagem espacial da varidvel dependente que mede o
empreendedorismo para verificar sua relagdo com a desigualdade de renda medida pelo indice de Gini.
Utilizando a mesma base de dados para 82 paises no periodo de 2004 a 2014, os autores identificam que o
empreendedorismo € um fendmeno espacial e persistente. Os autores encontram evidéncias de efeitos
diretos significativos e positivos e negativos de curto prazo da desigualdade de renda sobre a atividade
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empreendedora para paises de renda média e baixa.

Sob outro prisma, Halvarsson et al. (2018) utiliza novos tipos de modelos para decompor as fontes
de desigualdade de renda para o mercado de trabalho numa economia desenvolvida, a da Suécia no
periodo entre 2005 e 2013. Para isso os pesquisadores utilizam a decomposi¢cédo de renda baseada em
regressao entre empresarios e trabalhadores remunerados, distinguindo entre individuos auténomos (SE) e
autdbnomos incorporados (ISE). Os resultados indicaram que proporgao de autdnomos na forga de trabalho
aumenta a dispersao de renda por meio do alargamento da extremidade inferior da distribuicao, enquanto a
propor¢ao de autdnomos incorporados contribui para a dispersdo de renda na extremidade superior da
distribuicao.

No contexto da economia brasileira, Vasconcelos et al. (2021), utilizaram uma analise comparativa
nas diferentes macrorregidées. Com a base de dados do GEM e com uma estratégia empirica de andlise
estatistica multivariada os resultados obtidos pelos autores sugerem que é importante fomentar politicas
publicas que tenham por objetivo incentivar o empreendedorismo social, com maior foco nas regiées Norte
e Nordeste. Ademais, é primordial investir na capacitagcao técnica dos trabalhadores e em parcerias com o
setor publico e privado para ampliar o impacto social desses empreendimentos.

Com base na literatura tedrica e empirica existente sobre o tema, ha espago para novos estudos
com o enfoque quantitativo que busquem investigar a relagdo entre a desigualdade de renda e a atividade
empreendedora. O estudo desse relacionamento pode dar suporte para a formulagdo de novas politicas
publicas que possibilitem promover a igualdade de oportunidade mediante oportunidades de criagdo de
novos empreendimentos sem necessariamente focalizar-se diretamente na equalizagdo do nivel de renda e
seus possiveis microfundamentos.

3. DADOS E METODOLOGIA EMPIRICA
3.1 Dados

A plataforma de dados é composta por informagdes anuais e esta organizada em forma de painel
nao balanceado, contendo indicadores dos paises da América do Norte, América Central e América do Sul
no periodo de 2004 e 2018. Com o propésito de utilizar o método de dados de painel espacial foi necessario
remover as nagdes que nado possuiam informagdes sobre os indicadores de empreendedorismo e que havia
muitas observacgdes faltantes referentes as variaveis de explicativas.

Desta forma, formou-se um banco de dados com quatorze paises, sendo eles: Argentina, Brasil,
Canada, Chile, Colémbia, Equador, Estados Unidos, Guatemala, México, Panama, Peru, Trinidad e Tobago,
Uruguai e Venezuela. Esse grupo de na¢des esta subdivido nos trés continentes da América. Contudo ainda
foi necessario imputar2 as informagdes ausentes de cada variavel de interesse pela média da variavel no
painel agrupado, para realizar as estimag¢des com painel balanceado. A relagdo de variaveis dependentes
utilizadas, séo apresentadas na lista seguir:

e Taxa Total da Atividade Empreendedora (TEA): porcentagem da populagdo de 18 a 64 anos

que é um empresario nascente ou proprietario-gerente de um novo negadcio.

e Taxa Total da Atividade Empreendedora por Oportunidade (TEAO): Proporgéo de mulheres /
homens orientados para a oportunidade: porcentagem de mulheres envolvidas na TEA que (i)
afirmam ser motivadas pela oportunidade em vez de ndo encontrarem outra opgao de trabalho; e
(i) que indicam que o principal motivador para se envolver nesta oportunidade ¢é ser
independente ou aumentar sua renda, ao invés de apenas manter sua renda, dividido pelo
percentual equivalente para seus homaologos;

e Taxa de Atividade Empresarial do Empregado (EEA): Taxa de envolvimento dos empregados
em atividades empresariais, como o desenvolvimento ou langamento de novos bens ou servigos,
ou a criagdo de uma nova unidade de negdcios, um novo estabelecimento ou subsidiaria;

e indice Motivacional (MINDEX): Porcentagem de pessoas envolvidas no TEA que sdo
motivadas por oportunidades de melhoria, dividido pela porcentagem de TEA que é motivado
pela necessidade;

e Empreendedorismo como uma boa Taxa de Escolha de Carreira (EGOOD): Porcentagem da
populacao de 18 a 64 anos que concorda com a afirmagao de que, em seu pais, a maioria das
pessoas considera iniciar um negocio como uma escolha de carreira desejavel,

e Tempo para Abertura de um Negoécio (TIMEA): Razdo do tempo para abrir um negdécio em
dias sobre 365 dias;

e Novos Negocios (NEW100): Novos negdcios registrados no ano divididos por 100.000.

2 A imputagao foi feita pela média do indicador i no pais j. Caso ndo houve informagdes sobre esse indicador foi utilizada a média do
indicador para todos os paises para realizar-se a imputagao.
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Com o intuito de captar diferentes medidas de empreendedorismo, sdo escolhidas as sete variaveis
dependentes destacadas acima. A primeira é o indice da Atividade Empreendedora Inicial (TEA), que
representa a porcentagem da populagdo entre 18 a 64 anos, que € um empreendedor nascente ou
proprietario-gerente de um novo negdcio. Entende-se por essa modalidade de empreendimento, a empresa
que pagou salarios ou qualquer outro tipo de remuneragao ao seu proprietario por mais de trés meses e
menos de 42 meses (GEM, 2020).

A TEA pode ser dividida de acordo com suas motivagoes, isto é, pela necessidade de empreender e
pela oportunidade de crescimento profissional que é oferecida pela abertura de um novo negdécio. O
segundo indicador, o Total da Atividade Empreendedora por Oportunidade (TEAO), capta a razdo de
mulheres por homens que empreenderam, pois tiveram a oportunidade de fazé-lo e ndo porque nao
encontraram uma alternativa no mercado de trabalho. Outra medida interessante, é o terceiro indice que
conta com a participagcdo dos colaboradores no envolvimento das atividades empreendedoras. O quarto
indicador que mensura a razao entre a taxa total empreendedora por oportunidade e por necessidade
(MINDEX). Estabelecendo uma proporcdo entre essas duas variaveis. O quinto indicador
Empreendedorismo como uma boa Taxa de Escolha de Carreira (EGOOD), mede o empreendedorismo por
oportunidade, tendo em vista, que essa variavel computa a porcentagem da populagdo adulta (18 a 64
anos) que acredita que iniciar um negocio € uma escolha de carreira desejavel.

As duas ultimas variaveis dependentes, fornecidas pelo Banco Mundial, capturam a burocracia ao
empreender (TIMEA e NEW100). A razdo do nimero de dias necessarios para abrir uma empresa sobre o
total de dias em um ano 365, mede o quanto tempo é perdido para o nascimento de uma organizagdo em
um pais. O ultimo indicador captura a criagdo de novos negdcios, sendo esse um possivel indicador de
fomento da atividade empreendedora. Considerando-se essas medidas distintas do empreendedorismo, a
Tabela 1 apresenta o resumo descritivo das variaveis independentes, em que se tem como principal variavel
de interesse o indice de Gini que mensura a desigualdade de renda.

Tabela 1 — Resumo descritivo variaveis independentes
Legenda Descrigao Fonte

O indice de Gini mede em que medida a distribuicao
de renda entre individuos ou agregados familiares
numa economia diverge de uma distribui¢cdo

GINI perfeitamente igual. Assim, um indice de Gini de 0 Banco Mundial
representa igualdade perfeita, enquanto um indice de
100 implica desigualdade perfeita.
indice de Gini ao quadrado, capturar a possivel

GINI2 relacdo ndo linear entre o Gini e a taxa de Banco Mundial
empreendedorismo.

DENS A densidade demografica mede o total da populagéo Banco Mundial

sobre a area do pais em Km?.

Refere-se aos recursos financeiros fornecidos ao
setor privado por empresas financeiras, como por
CREDIT meio de empréstimos, compras de titulos nao Banco Mundial
patrimoniais, créditos comerciais e outras contas a
receber, que estabelecem um pedido de reembolso.

Abertura comercial € a soma das exportagbes e
TRADE importagdes de bens e servicos medidos como parte Banco Mundial
do produto interno bruto.

Percentual de individuos que reportaram possuir
HAB habilidade, conhecimento e experiéncia necessarios GEM
para comegar uma empresa.

Refere-se a participagdo da forga de trabalho sem
trabalho, mas disponivel e buscando emprego.

Captura as percepgdes de até que ponto os agentes
confiam e cumprem as regras da sociedade e, em
RULE particular, a qualidade da execugdo de contratos, Banco Mundial
direitos de propriedade, policia e tribunais, bem como
a probabilidade de crime e violéncia.
Fonte: Elaborado pelos autores.

UM Banco Mundial
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Uma das medidas mais difundidas na literatura para avaliar a desigualdade de renda é o indice de
Gini (AGHION; et al.,, 1999; BANERJEE; DUFLO, 2003; BARRO, 2000; CERIANI; DEININGER; KIMHI,
2009; LUNDBERG; SQUIRE, 1998 e 2003; PERSSON; TABELLINI, 1994; VERME, 2012). Esse indicador
aponta a que diferenca entre os rendimentos dos mais pobres e dos mais ricos, varia de zero a cem, onde o
valor zero representa a situacao de extrema igualdade, ou seja, todos tém o mesmo nivel de renda e o valor
cem esta no extremo oposto, isto €, o nivel de renda é extremamente desigual.

Adicionalmente, conforme destacam Ragoubi e Harbi (2017,2019) é importante verificar a possivel
relagdo nao linear entre o empreendedorismo e a desigualdade de renda. Seguindo o estudo de Wennekers
et al. (2005), a inclus&o do indice de Gini ao quadrado pode ser util para verificar uma forma funcional de U
invertido da dindmica empresarial e a desigualdade de renda.

Com o propésito de controlar a relagado entre a atividade empreendedora e o indice de Gini seréo
utilizadas as seguintes variaveis: densidade demogréfica, a abertura comercial, o crédito doméstico privado,
o0 desemprego e habilidade auto reportada. Dentre as variaveis de controle citadas, tem-se que a densidade
demogréfica é definida pela razdo do numero total de residentes de uma nagéo, independentemente do
status legal ou da cidadania pela area do pais medida em quildbmetros quadrados. A densidade demografica
captura o efeito de urbanizacgéo, que pode ser importante para influenciar o empreendedorismo (BENABOU,
1996; CORAK, 2013; MO, 2000; STIGLITZ, 2013; XAVIER-OLIVEIRA,; et al., 2015; ZANDEN et al., 2014).

Em termos de ambiente de negdcios entre nagdes, o coeficiente de abertura comercial representa a
soma das exportagbes e importagdes de bens e servigos medidos como parte do PIB. Conforme Naudé e
MacGee (2009), Xavier-Oliveira et al. (2015) e Ragoubi e Harbi (2017,2019) a abertura econémica facilita as
transacdes entre as economias o que pode ser um incentivador para a geragdo de novos negdcios. Outro
catalizador para fomentar a atividade empreendedora é o crédito fornecido ao setor privado (LIPPMANN et
al., 2005; MARTIN, et al., 2010; XAVIER-OLIVEIRA, et al., 2015). A variavel de crédito doméstico privado
refere-se aos recursos financeiros fornecidos ao setor privado por empresas financeiras, como por meio de
empréstimos, compras de titulos ndo patrimoniais, créditos comerciais e outras contas a receber, que
estabelecem um pedido de reembolso.

Observando em termos individuais, o capital humano, medido pelo conhecimento ou pela técnica
em desenvolver determinada atividade € um fator que afeta o nivel de empreendedorismo de uma nagéao
capital humano (LIPPMANN, et al., 2005; MARTIN, et al., 2010; PATHAK; MURALIDHARAN, 2017;
RAGOUBI; HARBI, 2017, 2019; XAVIER-OLIVEIRA, et al., 2015; ZWAN et al., 2016). Como proxy para esse
canal, utiliza-se a habilidade auto reportada, sendo essa o percentual de individuos que reportaram possuir
habilidade, conhecimento e experiéncia necessarios para comegar uma empresa nos levantamentos
realizados pelo GEM para a estimativa da TEA de cada pais.

Adicionalmente, as crencgas individuais sobre o funcionamento da sociedade, bem como, das leis
que as regem influenciam diretamente as decisbes dos agentes econOmicos em abrir novos negdcios
(AGHION; et al., 1999; DEININGER; SQUIRE, 1998; PERSSON; TABELLINI, 1994). Com o propdsito
controlar o efeito das instituicdes para a promocgao do empreendedorismo utilizou-se o indice de Estado de
Direito (rule of law) que captura as percepgdes dos agentes econdmicos sobre as leis que regem
determinada nagao. A estimativa desse indicador da a pontuagéo do pais em unidades de uma distribuicao
normal padronizada no intervalo de -2,5 a 2,5. Quanto mais elevado é o valor desse indicador, mas forte é a
crenga dos individuos nas normas e regras que regem a sociedade.

Por fim, mas ndo menos importante, incluiu-se na analise a taxa de desemprego. O desemprego é
uma variavel que mostra a participacdo da forca de trabalho que ndo estd empregada, mas disponivel e
buscando emprego. Esse indicador pode atuar de duas formas na atividade empreendedora: (i) os
individuos podem néo ter alternativas no mercado de trabalho e entdo empreendem por necessidade; (ii) os
agentes econdmicos abandonam seu posto de trabalho, pois acreditam que empreender pode lhe gerar
mais ganhos (AGHION; et al., 1999; AUDRETSCH; THURIK, 2001; DEININGER; SQUIRE, 1998; GALOR;
ZEIRA, 1993; SHANE, 2009). Com base nessas varidveis, a tabela 2 apresenta as estatisticas descritivas
dos dados.

Tendo como base a composigdo amostral formada por 14 nagdes com informagdes por 15 periodos,
entre 2004 e 2018, obteve-se um numero de 210 observagdes. A tabela 2 apresenta as principais
estatisticas descritivas desse conjunto de dados.

SINERGIA, Rio Grande, v. 28, n. 1, p. 21-35, jan./jun. 2024 27



Tabela 2 — Estatisticas Descritivas

Variavel Observacgdes Média Desvio Padrao Minimo Maximo
TEA 210 17.73 6.01 5.26 40.27
OTEA 210 0.90 0.07 0.67 1.10
MINDEX 210 2.52 1.28 0.84 7.21
EGOOD 210 71.93 11.14 44.63 95.62
EEA 210 2.48 2.25 0.15 8.59
NEW100 210 0.54 0.63 0.03 3.77
TIMEA 210 0.1 0.12 0.00 0.63
GINI 210 46.87 5.52 33.60 56.50
GINI2 210 2230.6 496.8 1128.9 3196.25
CREDIT 210 52.78 45.40 9.68 206.67
TRADE 210 55.66 26.07 2211 166.70
DENS 210 55.91 64.98 3.51 270.93
UM 210 6.37 2.75 1.90 13.72
HAB 210 61.35 7.27 41.33 82.76
RULE 210 -0.07 1.01 -2.34 1.89

Fonte: Elaborado pelos autores.

Como as economias avaliadas possuem caracteristicas distintas, far-se-& apenas alguns
comentarios sobre os valores dos indicadores. Em relagdo a TEA, o Peru foi o pais que apresentou a
estatistica mais elevada o ano de 2004. O México mostrou o pior desempenho nesse indicador no periodo
de 2006. Em termos de empreendedorismo por oportunidade (TEAO), a nagdo que mostrou um indicador
mais préximo de 1 foi o Canada. Essa republica também apresentou destaque no indice motivacional, bem
como, Chile e Trinidad e Tobago. Esses paises possuem essa estatistica sempre maior que o valor da
media.

Em relagdo a percepgao dos individuos sobre a necessidade de empreender, isto €, o indice
EGOOD o Brasil, Trinidad e Tobago e a Venezuela se destacam possuindo valores superiores que a média
para esse indicador. Em outras palavras, a atividade empreendedora pode ser a unica oportunidade viavel
para os individuos destas nagdes prosperarem economicamente. A participacdo dos funcionarios, das
empresas nas atividades empreendedoras, possui 0 maior valor no ano de 2018 para os Estados Unidos.
Essa economia apresenta o maior volume de crédito privado em proporgcdo do PIB, mostrando que essa
nacdo € a mais alavancada da amostra de paises selecionados. Além disso, as nagdes que mais criam
empresas sao o Brasil e o Equador. Contudo, o Brasil € a nacdo mais burocratizada apresentando os
valores mais elevados para o tempo de abertura de novos negdcios.

Dentro deste ambito, o pais que possui a menor desigualdade de renda medida pelo indice de Gini
é o Canada e o mais desigual é o Brasil. Grande parte do grupo de paises da amostra apresenta esse
indicador na faixa de 46 a 50 pontos percentuais. O Panama, por sua localizagdo geografica e forte
atuacdo na economia portuaria possui o maior indice de abertura econémica. Os paises que possuem a
densidade demografica entre 55 e 57 sdo Equador, México e Panama. A Argentina e a Coldmbia possuem
as taxas de desemprego mais elevadas, tendo em vista que a menor taxa desse indicador é vista na
Guatemala. Em relagéo a variavel individuos que auto-reportam habilidade, Trinidad e Tobago apresenta a
maior e o México a menor. Por fim, a Venezuela é o local em que os individuos apresentam as piores
crengas em relacdo as regras sociais e o Canada é a nagdo em que o indice de rule of law é mais elevado.

3.2 Metodologia empirica

Para iniciar o processo de estimagdo de dados em painel espacial, se faz necessario construir a
matriz de pesos espaciais, a qual foi construida tendo como referéncia o conceito de vizinhanga baseada na
contiguidade (queen, rook ou bishop) em que duas regides s&o vizinhas ao partilharem de uma fronteira
fisica comum, que aponta a ideia de interacdo espacial (ALMEIDA, 2012).

Essa matriz foi escolhida ao adotar-se o critério de Baumont (2004), utilizando-se a matriz de
contiguidade queen, considerando-se a vizinhanga de ordem 1. Na realizagdo das estimativas, optou-se
pelo modelo Spatial Durbin Model (SDM), pois considera a dependéncia espacial da variavel dependente e
das suas variaveis explicativas. Assim sendo, a equacéo estimada nesse trabalho é a seguinte:
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Yie = @+ pWyy + GNgf + Xy f + WENyT + WXyr + 8 (1)

Sendo que y;, representa cada variavel dependente referente ao empreendedorismo do pais i no
ano t. Desta forma estimam-se seis varia¢cdes da equacao (1) uma para cada variavel dependente diferente.
O termo w; captura os componentes ndo observaveis fixos ao longo do tempo. O pardmetro Wy,
representa a defasagem espacial na variavel dependente. GIV;. representa o indice de Gini, utilizado como
proxy para medir a desigualdade de renda. Ja X;,, contém as covariadas, variaveis importantes para explicar
o empreendedorismo nos paises. WGN;; que corresponde a defasagem espacial do indice de Gini e WX,
que equivale as defasagens espaciais das covariadas.

4. RESULTADOS E DISCUSSAO

Apresenta-se os resultados das estimativas para um painel padrdo. Na sequéncia sdao mostrados
resultados das estimativas para o modelo SDM, ambas as estimativas sdo realizadas considerando-se
efeitos fixos.

Tabela 3 — Modelos de Efeitos Fixos

(1) (2) ®3) (4) (5) (6) (7)

TEA NEW100  OTEA MINDEX  EGOOD EEA TIMEA
GINI 1.02 0.12 0.01 0.61 0.84 0.17 0.08
(2.27) (0.14) (0.01) (0.23) (5.05) (0.18) (0.04)
GINI2 -0.01 0.00 -0.00 -0.01 0.00 -0.00 -0.001
(0.02) (0.00) (0.00) (0.00) (0.05) (0.00) (0.00)
CREDIT -0.01 0.00 -0.00 -0.00 0.05 -0.00 0.00
(0.03) (0.00) (0.00) (0.00) (0.03) (0.00) (0.00)
TRADE -0.03 -0.00 -0.00 -0.01 0.02 -0.00 -0.00
(0.05) (0.00) (0.00) (0.00) (0.04) (0.00) (0.00)
DENS -0.11 0.00 -0.00 -0.02 0.26 0.00 -0.00
(0.12) (0.01) (0.00) (0.01) (0.18) (0.01) (0.00)
UM -0.18 -0.04 -0.00 -0.10 0.29 -0.06 0.00
(0.29) (0.03) (0.00) (0.09) (0.31) (0.03) (0.00)
HAB 0.24 -0.00 0.00 0.00 0.15 0.01 0.00
(0.08) (0.00) (0.00) (0.01) (0.09) (0.01) (0.00)
RULE 2.33 0.06 -0.00 0.13 -2.14 -0.29 -0.11
(2.18) (0.13) (0.01) (0.31) (2.97) (0.15) (0.07)
Constante -24.16 347 0.61 -10.33 156 2,58 -1.91
(55.04) (3.33) (0.22) (5.33) (116.00) (4.13) (0.91)
Observagao 210 210 210 210 210 210 210
R? Ajustado 0.190 0.021 0.013 0.111 0.213 -0.008 0.343
AIC 109542  -109.84  -867.44 411.26 1291.36  254.86  -810.38
CD Pesaran 3.4 -0.5*** 0.9 0.98 3.3 -0.52 9.9***

Fonte: Elaborado pelos autores.
Notas: Todas as regressdes incluem efeitos fixos de ano. Erros Padrées Robustos entre parénteses * significativo a
10% ** significativo a 5% e *** significativo a 1%.

Nas estimativas apresentadas na Tabela 3, encontrou-se uma relagdo significativa e entre a
desigualdade e o empreendedorismo para os modelos (4) e (7). No modelo (4) a variavel dependente é o
indice motivacional que mede a razdo entre os individuos que empreendem por necessidade e os por
necessidade. Entdo o aumento de 1 ponto percentual no indice de Gini faz com que essa razdo seja
acrescida em média até 30.5° a uma taxa de 0.61 pontos. O sentido do efeito € 0 mesmo apresentado no
modelo (7), porém a magnitude é mais baixa. Um aumento de um ponto percentual no indice de Gini, faz
com que o indice que mede o tempo necessario para abrir um novo negécio cresgca em média até
aproximadamente 40 pontos a uma taxa de 0.08. Em outras palavras, essa relacdo apresenta um indicio
que economias mais desiguais sdo mais burocraticas.

Ademais, nesses dois referidos modelos o sinal do coeficiente quadratico do indice de Gini é
negativo e estatisticamente significativo, confirmando a hipétese de Ragoubi e Harbi (2017,2019) de que ha
uma relacdo de concavidade entre a variavel dependente de empreendedorismo e o indice de

® Em modelos quadraticos o indice Gini que maximiza o indicador de empreendedorismo ¢ definido como -B/2A. Considerando que B é
o coeficiente do indice de GINI linear e A de GINI2.
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desigualdade. Essa forma funcional admitiria que economias mais desiguais, até certo ponto, sdo mais
empreendedoras. Outro ponto importante a ser destacado € que o teste de dependéncia espacial de
Pesaran (2004) se mostrou significativo para trés modelos: (3), (5) e (7). Desta forma, rejeita-se a hipétese
nula de independéncia espacial, motivando a analise espacial.

Tabela 4 — Modelo SDM de Efeitos Fixos
(2) () (7)

NEW100 EGOOD TIMEA
GINI -0.10 3.04 0.07
(0.11) (3.38) (0.02)
GINI2 0.00 -0.02 -0.00"
(0.00) (0.04) (0.00)
CREDIT 0.00 0.06" -0.00
(0.00) (0.03) (0.00)
TRADE -0.00 -0.01 -0.00
(0.00) (0.05) (0.00)
DENS 0.00 0.30" -0.00”
(0.01) (0.15) (0.00)
UM -0.05" 0.25 0.00
(0.01) (0.29) (0.00)
HAB -0.00 017" 0.00"
(0.00) (0.08) (0.00)
RULE 0.30" -4.11 -0.09”
(0.10) (2.90) (0.02)
WGINI 0.05 -12.58 -0.03
(0.24) (7.19) (0.05)
WGINI2 0.00 0.12 0.00
(0.00) (0.07) (0.00)
WCREDIT -0.017 -0.25° -0.00
(0.00) (0.10) (0.00)
WTRADE -0.00 0.30" 0.00°
(0.00) (0.10) (0.00)
WDENS 0.03" -0.24 0.017"
(0.02) (0.49) (0.00)
wum -0.06" -0.97 0.00
(0.02) (0.52) (0.00)
WHAB 0.00 -0.28 0.00"
(0.01) (0.19) (0.00)
WRULE 0.69" 1.08 -0.04
(0.25) (7.63) (0.05)
Constante 0.15 4.68 0.03
(0.01) (0.24) (0.00)
Observagao 210 210 210
AlC -105.41 1225.67 -744.53
| de Moran -1.4002 -1.4832 1.0573

Fonte: Elaborado pelos autores.
Notas: Todas as regressdes incluem efeitos fixos de ano. Erros Padrdes Robustos entre parénteses * significativo a
10% ** significativo a 5% e *** significativo a 1%.

Com as estimativas do SDM percebe-se que o indice de Gini apresenta uma relagdo nao
significativa para a NEW100 no modelo (2) e EGOOD modelo (5), positiva para o TIMEA (7). Ao considerar-
se esse indicador ao quadrado, observa-se uma relagdo quadratica negativa com o indice motivacional e
com o tempo para abertura de um novo negdcio. Os coeficientes que contém a defasagem (W) espacial do
indicador de desigualdade sao significativos para o modelo (5) que possui o indicador de
empreendedorismo como boa escolha de carreira como variavel dependente. O préximo passo € analisar os
efeitos diretos, indiretos e total das estimativas do modelo de painel espacial, seguindo o procedimento de
LeSage e Pace (2009).
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Tabela 5 — Efeitos Diretos, Indiretos e Totais do Modelo SDM de Efeitos Fixos

Efeitos (2) )] (7)
Diretos NEW100 EGOOD TIMEA
GINI -0.11 3.25 0.73***
GINI2 0.001 -0.025 -0.0007***
Indiretos
GINI 0.06 -8.7* -0.036
GINI2 -0.002 0.08 0.004
Totais
GINI -0.05 -5.42 0.036
GINI2 0.001 0.05 -0.003

Fonte: Elaborado pelos autores.
Notas: * significativo a 10% ** significativo a 5% e *** significativo a 1%.

Pode-se perceber que os efeitos diretos do indice de Gini sobre o empreendedorismo sao
significativos para o modelo do tempo para abertura de novos negécios (7). A interpretacado do efeito pode
ser indicada da seguinte forma: um aumento de 1 ponto percentual no indice de Gini acresce em 0.73
pontos a razdo do tempo para abertura de um novo negocio sobre o numero total de dias de um ano.

Os efeitos diretos do indicador de desigualdade ao quadrado relatam uma relagdo céncava para o
TIMEA (7). Esse resultado indica que o efeito da desigualdade no TIMEA cresce a taxas decrescentes. Os
efeitos indiretos s&o significativos para a estimativa do empreendedorismo como uma boa escolha da
carreira (EGOOD), isto € o aumento de um ponto percentual no indice de Gini para o pais i reduz em -8.7
pontos o empreendedorismo como uma boa oportunidade de carreira para o pais j (vizinho) considerado.
Os efeitos totais ndo s&o significativos para os trés modelos apresentados.

Em linhas gerais os resultados coadunam com as estimativas de Xavier-Oliveira et al. (2015),
Lippmann et al. (2005) e Ragoubi e Harbi (2017,2019) no sentido de que ha uma relagao positiva entre o
indicador de desigualdade de renda e o indicador de empreendedorismo. Contudo, utiliza-se uma gama de
sete indicadores de empreendedorismo que permite captar diferengas nas caracteristicas e na motivagao
que leva os individuos a tornarem-se empreendedores.

De acordo com as estimativas das tabelas 4 e 5 os indicadores que apresentaram uma relagao
significativa com o indice de Gini foram o indice motivacional (MINDEX) e o tempo para abrir um novo
negocio (TIMEA). O MINDEX mede o a razdo entre o empreendedorismo por oportunidade e necessidade,
entdo a relacdo positiva desse indicador com o indice de Gini sinaliza que a desigualdade de renda motiva
os trabalhadores a buscarem novas oportunidades de trabalho por meio do empreendedorismo (RAGOUBI,
HARBI, 2017). Assim, o empreendedorismo € um possivel caminho para a melhoria de vida dos agentes
econOmicos.

Adicionalmente, a analise para o TIMEA é equivalente. Um aumento no indice de desigualdade de
renda afeta essa variavel de forma positiva. Em outras palavras, pode-se entender que em média os paises
com uma maior desigualdade tendem a ser mais burocraticos, o que seria um entrave para o
empreendedorismo. Ademais, a relagédo entre o TIMEA e o indice de Gini é cdncava, ou seja, o crescimento
da desigualdade de renda afeta TIMEA a taxas decrescentes. Esses achados estdo de acordo com
Lippmann et al. (2005) e Ragoubi e Harbi (2017,2019), que encontraram uma forma de U invertido entre o
indicador de empreendedorismo e o indice de Gini.

Em suma, de acordo com Deli (2011) Carsrud e Branncack (2010), Bénabou (1996), Corak (2013),
Mo (2000), e Reynolds et al. (2005) Stiglitz (2013), Xavier-Oliveira et al. (2015), Ragoubi e Harbi
(2017,2019) e Zanden (2014) os resultados das estimativas podem indicar que: (/) se a desigualdade
cresce, o empreendedorismo pode ser uma boa oportunidade para prosperar e essa definicdo se mistura
com o conceito de necessidade, tendo em vista que podem nao haver outros meios que nao pela atividade
empreendedora e; (i) nas nagbes que possuem um nivel mais elevado de desigualdade de renda as
barreiras burocraticas para empreender sdo mais elevadas, assim & mais dificil tonar-se empreendedor.

5. CONSIDERAGOES FINAIS
O empreendedorismo € um caminho potencial para o avango socioecondmico, particularmente
aqueles individuos de familias mais pobres. A relagédo entre desigualdade de renda e empreendedorismo €&

complexa, ou seja, em situagdes em que ha aumento da desigualdade de renda, em determinadas etapas,
pode haver influéncia de forma positiva e significativa na criacdo de negdcios.
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Em termos empiricos, ndo ha muitos estudos que investigam a relacdo entre o nivel de
desigualdade de renda e o empreendedorismo, destacando-se Xavier-Oliveira et al. (2015), Halvarsson et
al. (2018), Ragoubi e Harbi (2017,2019) Vasconcelos et al. (2021). Com o objetivo de aprofundar essa
analise para sete indicadores de empreendedorismo distintos, este trabalho teve por objetivo averiguar a
relacéo entre a desigualdade de renda e este conjunto de indicadores de empreendedorismo, tendo como
plataforma de dados o Banco Mundial e o Global Entrepeneurship Monitor, para um grupo de quatorze
paises do continente americano no intervalo temporal de 2004 a 2018.

Como estratégia empirica utilizou-se o método de dados em painel espacial com efeitos fixos,
usando-se o Spatial Durbin Model (SDM), a fim de capturar os possiveis efeitos de transbordamento
espacial. Destaca-se que a escolha das nagdes e do horizonte temporal teve objetivo minimizar o niumero
de informagdes ausentes, sendo esse um fator primordial para a realizagdo das estimativas dos modelos
espaciais.

Desse modo, os resultados indicam que a desigualdade afeta positivamente o indice motivacional
que mede a razao entre a taxa total empreendedora pelo motivo oportunidade sobre o motivo necessidade.
Ademais, também se evidenciou uma relagéo positiva entre o indice de Gini e o indicador que mede o
tempo para abrir um novo negécio sobre o numero de dias. Nesse ambito, essas estimativas podem indicar
que em economias mais desiguais os individuos possuem mais barreiras para empreender, mas veem o
empreendedorismo como um possivel caminho para prosperarem.

Nesse sentido, os paises do continente americano poderiam investir em politicas publicas que
incentivassem os pequenos empreendedores ou microempreendedores. A desburocratizagdo para a
criagdo de novos negécios e o estabelecimento de alguns incentivos ficais por um tempo determinado para
esse tipo de empreendimento pode ser um canal importante para que as familias com um nivel de renda
mais baixo possam prosperar.

Ademais, programas focalizados na seguridade social também podem ser importantes para
empreendedores, tendo em vista que a atividade inovativa/empreendedora ndo é garantia de sucesso,
principalmente em paises emergentes onde ha muitas flutuagdes no desempenho da economia. Além
disso, a integragado comercial entre esses mercados pode também ser importante para melhorar o ambiente
de negdcios e incentivar a criagdo de novos empreendimentos.

Em vista dos resultados encontrados, novas possibilidades de pesquisa surgem, como a analise da
relacdo da desigualdade de renda com o empreendedorismo a nivel nacional. Esse ponto mostra-se
importante, tendo em vista que o continente americano possui paises com uma grande area territorial,
assim a diferenca entre as provincias, estados ou unidades federativas dentro destas nagcdes podem ser
fatores importantes a serem considerados no estudo desta relagao.
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